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En el ámbito laboral, poseer habilidades duras es crucial para 

desempeñarse con eficacia en las tareas profesionales. Sin embargo, 

también es esencial contar con habilidades blandas que nos permitan 

interactuar efectivamente con los demás en un entorno laboral 

complejo. Estas habilidades incluyen la capacidad de negociar, 

gestionar conflictos, trabajar en equipo, demostrar autonomía y 

responsabilidad, y ejercer el liderazgo. 

A través de estrategias prácticas y ejemplos reales, quienes participen 

aprenderán a mejorar su capacidad para negociar con éxito y a 

desenvolverse con confianza en diversos contextos laborales. 

 

MIÉRCOLES 12 DE JUNIO 

18:00 H 

MODALIDAD ONLINE 

El taller se dicta de manera sincrónica 

en el campus virtual de la Escuela de 

Gestión de la Construcción. 

www.camarco.org.ar | www.egc-virtual.org.ar 

Av. Paseo Colón 823 10° 
Ciudad de Buenos Aires 
Tel. 4361-8778 
educacionejecutiva@camarco.org.ar 

 

TALLER 

DANIEL DILLOR 

Contador Público Nacional  

Mediador del Consejo Profesional de CCEE de la 

Ciudad Autónoma de Buenos Aires 

Interesado en el estudio y divulgación de temas 

relacionados con la gestión de conflictos, 

negociación y liderazgo 

http://www.camarco.org.ar/

